
Wir laden Sie herzlich ein: "Endlich!"Termin:		  29.11.2022 - 13.15 bis 22.00 Uhr

Veranstaltungsort:	 Messe Erfurt

Fortbildungspunkte:	6

Teilnehmerzahl:	 max. 100 Personen
			   Wir bestätigen Ihnen Ihre Anmeldung schriftlich.

Tagungspauschale:	235,- € pro Person (zzgl. MwSt.)
			   inkl. Catering, Abendessen, Eintrittskarte zum Programm von Dr. Hirschhausen
			   Wir begrüßen Sie in unserem eigenen VIP-Bereich, in dem Sie auch die Pause 
			   während des Abendprogramms verbringen können.
			 
Veranstalter:		  dental 2000					     Med Makler GmbH
			   Full-Service-Center GmbH & Co. KG		
			   Grietgasse 11					    Fröbelstraße 15f
			   07743 Jena					     07548 Gera
			   Tel. 0 36 41 - 45 84 0				    Tel. 03 65 - 825 820
			   https://www.dental2000.net		  https://www.med-makler.de
			 
Spendenhinweis:	 In Abhängigkeit von der Teilnehmerzahl könnte aus der Veranstaltung ein 
			   wirtschaftlicher Überschuss entstehen. Sollte dies der Fall sein, werden die 
			   Veranstalter diesen an die 	Stiftung „HUMOR HILFT HEILEN“ von Dr. von 
			   Hirschhausen spenden.

"Endlich!" eine Fortbildung bei der der Spass nicht zu kurz kommt!per Email: anmeldung@med-makler.de | per Fax: 0365 - 825 22 29

Anmeldung:		  ..........................................................................	 Name (in Druckschrift)
			 
			   ..........................................................................	 Vorname

			   ..........................................................................	 Adresse

			   ..........................................................................	 Emailadresse
	
			   ..........................................................................	 Telefonnummer

Senden Sie uns eine ausgefüllte Kopie dieser Seite per Fax oder Email 
oder füllen Sie das Formular online aus: 
https://www.med-makler.de/hirschhausen

Ein Fortbildungsnachmittag mit Abendprogramm

 29.11.2022

Zu einer besonderen Fortbildungsver-
anstaltung laden wir Sie am Dienstag, 
den 29.11.2022, ein.

Wir freuen uns, Dr. Eckart von Hirsch-
hausen zu unserer Veranstaltung 
begrüßen zu dürfen und am Abend 
werden wir sein Programm: "Endlich!" 
besuchen.

Deshalb ist der Termin an seinem Tour-
plan orientiert und so ungewöhnlich 
an einem Dienstag gelegen. 
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Hinweis:		
Mit Ihrer Anmeldung stimmen Sie der Speicherung Ihrer Kontaktdaten  zur Organisation und Durchfüh-
rung dieser Veranstaltung zu. Nach schriftlicher Bestätigung unsererseits ist Ihre Anmeldung verbindlich. 
Stornierungen bis 01.10.2022 sind kostenfrei, danach werden Ihnen 80% der Kosten in Rechnung gestellt.

•	 Vorstellung des zahnmedizinischen Behandlungskon-
zeptes: SOLO

•	 Die sehr wichtigen Änderungen ab 2023 - Strahlenschutz
     und Datenschutz in der Praxis - Wie Sie Bußgelder verhindern     	
     können.
•	 Praxisnachfolge neue Ideen sind gefragt! - Investoren?             

Nachfolger aus dem Ausland?
•	 Digitale Zahntechnik - Wie geht das?
•	 It´s for Kids und Humor Hilft Heilen - Zahngoldaktion zur                               

Unterstützung von Kindern
•	 ... und weitere interessante Themen



Dr. Jörg Mudrak: Die Herausforderungen für die zahnärztliche Praxis 2023: 
Strahlenschutz, Datenschutz, IT-Sicherheit und Qualitätsmanagement – eine kurze 
Übersicht

Herr Dr. Jörg Mudrak ist gelernter Zahntechniker, Fachzahnarzt 
für Oralchirurgie, Datenschutz/Qualitätsbeauftragter sowie 
gefragter Referent und klinischer Berater. Seit 2003 vermittelt 
er sein Wissen im Bereich Radiologie, digitaler Volumentomo-
graphie sowie zahnärztlichen Strahlen- und Datenschutz in di-
versen Fachveranstaltungen und Publikationen.

Programm:

13.15 Uhr	 Beginn der Vorträge in der Messe Erfurt
				  

18.30 Uhr 	 Abendessen mit Dr. Eckart von Hirschhausen

20.00 Uhr 	 Abendveranstaltung in der Messe Erfurt: 
		  Dr. Eckart von Hirschhausen „Endlich!“

Die Herausforderungen für die zahnärztliche Praxis 2023: Strahlen-
schutz, Datenschutz, IT-Sicherheit und Qualitätsmanagement – eine kurze 
Übersicht. - Herr Dr. Mudrak 

PZR-Umsätze steigern und Ihre Patienten zahlen weniger. - Herr Müller

Das SOLO-Konzept. Zahnmedizin 2.0 - Herr Petersen

Pause (15.30 Uhr)

Digitale Zahntechnik - wie geht das? - Frau Grüttner

Praxisnachfolger aus dem Ausland - Eine Lösung? - Herr Müller

Zahnarztinvestoren - Fluch oder Segen? - 
Diskussion Jens-Peter Jahn und Thies Harbeck

Wie Sie und Ihre Patienten mit altem Zahngold Gutes tun können -
Gesprächsrunde Stiftungsführung It´s for Kids und HUMOR HILFT HEILEN

Dozenten:Veranstalter:

Seit 30 Jahren stehen wir als familien-
geführtes Fachhandelsunternehmen 
für dentale Produkte unseren Kunden 
als kompetenter Partner zur Seite. 

Ein hochmotiviertes Team unterstützt 
Sie, geht auf Ihre Wünsche ein, macht 
Ihnen Vorschläge, löst Ihre techni-
schen Probleme, geht mit Ihnen ge-
meinsam in die Zukunft. 

In allen Fragen entwickeln wir mit Ih-
nen optimale und individuelle Lösun-
gen für Ihre Praxis und Ihr Labor. Vom 
Verbrauchsmaterial über dentale In-
vestitionsgüter, von der Wartung Ih-
rer Geräte über auf Sie abgestimmte 
technische Dienstleistungen, bis zur 
kompletten Praxiseinrichtung sind wir 
der richtige Ansprechpartner. 

Unser zuverlässiger Rund-um-Service 
erstreckt sich auch auf unseren prakti-
schen Onlineshop und die Begleitung 
im Prozess der Praxisgründung/-erwei-
terung oder der Praxisübernahme. 
Vielfältige Weiterbildungen in den 
Depots oder individualisiert in Ihrer 
Praxis und Dienstleistungen wie Praxis-
vermittlung runden unser Portfolio ab. 

Wir sind einfach für Sie da.

Lutz Dobermann
Geschäftsführer

Als Kunde gehören Sie für uns zur Fa-
milie. Wir hören Ihnen immer gut zu, 
besprechen in Ruhe Ihre Sorgen, Pro-
bleme und potentielle Gefahren und 
wir finden stets eine Lösung. 
Unser Ziel:  Sie - privat - und Ihre Pra-
xis vor Schäden bewahren, Ihnen be-
gleitend zur Seite stehen und das bei 
minimalem Zeiteinsatz Ihrerseits, da wir 
wissen, wie kostbar Ihre freie Zeit ist.
Unsere Kunden der ersten Stune (1990) 
durften wir von der Niederlassungs-
gründung, über alle Unwegsamkei-
ten des Praxisalltags bis in die Rente 
begleiten. Wir freuen uns, noch heute 
Kontakt zu ihnen zu haben, denn dies 
ist der Lohn der Kundenzufriedenheit.
Als Fachmakler für Zahnärzte und     
Ärzte sind wir ein familiengeführtes, 
hochspezialisiertes Berater- und Mak-
lerunternehmen mit Sitz in Gera. Ein-
malig macht uns das fast grenzen-
lose Engagement, mit dem wir an 
die Lösung Ihrer Probleme gehen. So 
etablierte Geschäftsführer Ralf Müller 
2015 - als zertifizierter Ruhestandspla-
ner (FH) - die Ruhestandsplanung für 
Zahnärzte und Ärzte als eigenständi-
ge Dienstleistung in Thüringen. 
Errneut auf der Suche nach Lösungen 
schuf er 2018 secors®: Eine eigens auf 
Zahnärzte und Ärzte zugeschnittene 
Krankenrente, die das große Risiko 
einer längeren Krankheit abdeckt. 
Auch dann, wenn das Krankentage-
geld nicht mehr greift.
Persönlich, stets am Kunden orientiert, 
familiär und fachlich hochqualifiziert 
begleiten wir Sie mit Herz und Ver-
stand von der Praxisgründung/ Über-
nahme bis zur Rente. Für alles was wir 
nicht selbst können greifen wir auf un-
ser großes Dentales Netzwerk zurück.
Denn das Wichtigste ist, dass Ihnen 
geholfen wird.

(Die Reihenfolge der Vorträge kann variieren.) 

„Lachen ist die schönste Art, die Zähne zu zeigen. „Lachen ist die schönste Art, die Zähne zu zeigen. 

Danke für Ihre Goldspende Danke für Ihre Goldspende 

– wir machen unbezahlbare Momente daraus!“– wir machen unbezahlbare Momente daraus!“

Dr. Eckart von HirschhausenDr. Eckart von Hirschhausen

In der Gesprächsrunde begrüßen wir Herrn Rainer Koch und 
Herrn Tobias Mehwitz - den Vorstand von „It´s for Kids“ - und 
Frau Maria Bley - die Leiterin von Dr. von Hirschhausens Stif-
tung „HUMOR HILFT HEILEN“.

Ralf Petersen: Das SOLO-Konzept. Zahnmedizin 2.0
Zahnarzt Ralf Petersen ist mit seinem SOLO-Konzept Vorreiter 
der Zahnmedizin 2.0. Stellt man die Ursachenbeseitigung in 
den Vordergrund bleiben Patienten gesund. Für diese Art der 
Zahnmedizin werden pro Behandler 4 bis 6 Prophylaxezimmer 
benötigt, weshalb der Anteil des delegierten Umsatzes stetig 
steigt. Positiver Nebeneffekt: Gesunde Patienten fragen nach 
hochwertigen Behandlungen. Es gibt alleine in Deutschland 
weit über 500 Praxen, die das SOLO Konzept schon umsetzen.

Ralf Müller: PZR-Umsätze steigern und Ihre Patienten zahlen weniger & 
Praxisnachfolger aus dem Ausland - Eine Lösung?
Herr Ralf Müller ist Geschäftsführer der Med Makler GmbH, 
Fachmakler für Ärzte und Zahnärzte und zertifizierter Spezialist 
für Ruhestandsplanung (FH). Er berät ausschließlich Zahnärzte 
und Ärzte und hat eine Subspezialisierung auf die Ruhestands-
planung und die Arbeitskraftabsicherung. Diese Expertise wird 
bundesweit von Fachkollegen genutzt, die mit ihm und mit 
der von ihm entwickelten Speziallösung secors® - Krankenren-
te für Ärzte und Zahnärzte zusammenarbeiten. Er ist Initiator 
und Mitveranstalter.

ZTM Maxi Grüttner ist Laborleiterin des Hauptstandortes der 
Dentallabor Grüttner GmbH - dem größten Inhabergeführten 
Zahnlabor Thüringens. Sie ist nationale und internationale Den-
talreferentin und Autorin.
In ihrem Vortrag zeigt sie neue Wege und Vorteile der digita-
lisierten Zahntechnik. Dabei geht sie in einem komplexen Fall 
(von der Schiene bis zur fertigen Versorgung) sowohl auf die 
wirtschaftlichen Aspekte als auch auf die Vor- und Nachteile 
auf dem Weg zur Digitalisierung ein.

Maxi Grüttner: Digitale Zahntechnik - wie geht das?

Jens-Peter Jahn: Zahnarztinvestor - Fluch oder Segen?
Jens-Peter Jahn ist Fachanwalt für Medizinrecht und berät 
seit inzwischen fast 20 Jahren Zahnärzte, Ärzte und seit deren 
Einführung in 2004 MVZ. Seitdem in 2015 das Kriterium „fach-
übergreifend“ für MVZ gefallen ist, boomen zahnärztliche MVZ 
und Investoren drängen in den Markt. Warum stellt sich die 
Berufspolitik quer, für wen sind diese überhaupt sinnvoll und 
wie wirkt sich das aktuelle Urteil des BSG zur Beschäftigung im 
MVZ für Zahnärzte aus?“

Thies Harbeck: Zahnarztinvestor - Fluch oder Segen?
Thies Harbeck verfügt über vielseitige Erfahrungen in der Zahn-
medizin. Seit 2018 ist er Gesellschafter und Geschäftsführer 
(COO) der ACURA-Gruppe, wo er sich vor allem für die ope-
rative und strategische Entwicklung der Partnerpraxen ver-
antwortlich zeichnet. Vor seinem Einstieg bei ACURA war der 
Betriebswirt und Wirtschaftsjurist unter anderem als Geschäfts-
führer bei einem auf Zahnarztpraxen spezialisierten Beratungs-
unternehmen tätig.

Veranstalter:


